-indkeb A/S

- godt kebmandskab

BFI MESSEN

sammen vokser vi

DANMARKS ST@RSTE branchemesse for
servicestationer og kiosker.

Afholdes hvert ar i marts eller april pd
Comwell, Skovbrynet 1, 6000 Kolding

Hvis du/l gnsker at hgre mere om hvad BFl
Messen 2026 kan gere for dig og din
virksomhed - sd lees videre og tev ikke med
at tage fat i os.

den 24. & 25- april 2026




HVORFOR BFI MESSEN?

BFI Messen bes@ges af alle vores forhandlere,
som hvert @r glaeder sig til at medes med alle M ) . .
essens abningstid er:

deres kolleger i Kolding for at lade sig inspirere i
de mange stande — med god tid til dialog og

kobelyst. Fredag 14:00 - 18:00
Lerdag 10:00 - 14:00

Det er drets storste begivenhed, hvor hele
branchen — bdde leverandgrer og forhandlere —
medes og handler bliver indgdet.
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RUNDT OM BF
MESSEN 2026

Vi har samlet hele messearealet i 2 omrdder!
| 2026 vil vi primaert benytte Teatersalen og Foyeren og har
igen optimeret pd placeringen af stande for at skabe det mest

optimale flow i trafikken.

Et bredt udvalg af leverandgrer, om man er en stor meerkevare
leverandgr eller mindre gg@r ingen forskel. Vi blander alle brands
og kategorier sdledes vi fdr skabt den bedst mulige trafik pd
hele BFI messen.

Leverandermiddag fredag aften i Comwells restaurant hvor der
bliver hygget, krejlet og handlet — og skabt relationer! Som
vanligt vil der ligesé veere underholdning i top-klasse. | dr far vi

besgg af Jonas Mogensen.

2 dages messe - fredag eftermiddag og lerdag formiddag med
over 400 besggende i lgbet af de to dage.

Hele branchens messe med deltagelse af forhandlere fra Shell,
Extra, Uno-X, Go On, F24, Oil, Circle K, selvsteendige kiosker en

hdandfuld vaerksteder, samt de fleste af vores leveranderer.

Standsterrelse fra 2% til 15m2 - og nogen leveranderer veelger
at booke bdde 2 og 3 stande. Har du et individuelt enske finder
vi 0ogsd ud af dette.

Omkring 80 % af leverand@rerne veelger at veere med hvert ar —

det tager vi som et tegn pd& succes!

-indkab A/S

- godt kebmandskab

BFI

MESSEN



RUNDT OM BF
MESSEN 2026 ¢

Det er primaert beslutningstagere der deltager péd messen

= selvsteendige erhvervsdrivende.

Vi uddeler den darlige bonus til forhandlerne, nér de
ankommer til messen — mere end 20 mio. kr. hvert ér — som
de kan bruge til at handle for hos DIG!

Der afholdes ingen store mgder eller generalforsamlinger i
messens dbningstid — vi ensker at vores butikker og
dermed jeres kunder har mest mulig tid til at bes@ge jeres
stande. Men der holdes flere mgder og generalforsamlinger
bdde for og efter. Forhandlerne ankommer fredag
formiddag og de sidste slutter af sgndag.

Shuttlebus mellem Comwell og de @vrige hoteller for alle

geester og udstillere, der bor pd& andre hoteller.

Fleksibel deltagelse! Tilmelding til messen kan deles op i
dagsmeder fredag og lgrdag eller den fulde pakke inkl.
leverandgrmiddag fredag aften sammen med alle
forhandlerne samt overnatning. Sparg din kontaktperson i

BFI for naermere priser og betingelser.

Vi opfordrer alle leveranderer til at lave konkurrencer og
aktiviteter p& standen, da vores erfaring viser, at dette
traekke flere kunder til og dermed mere opmaerksomhed pd
netop dine produkter. Alle konkurrencer skal
forhndndsgodkendes hos BFI — og leveranderen stdr selv for
traekning af vindere.
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JATAK-

MESSEBONUS
2026

JATAK Messe Bonus er et nyt tiltag pd BFI Messen 2026, der belgnner BFls forhandlere, ndr de keber messetilbud
fra leverandgrer og samtidig optimerer leverandgrens mulighed for at gge sin omsaetning!

Et par overskrifter:

4 Kun for deltagende forhandlere og leverandgrer p& BFI Messen 2026
4 Forhandler: Kgb JATAK messetilbud og boost din samlede JATAK Bonus
4 Forhandler: Indgér i den samlede BFI JATAK bonusopggrelse for 2026
4 Leverander: Tilbyd JATAK messetilbud og boost din omsaetning

Struktur og implementering — datoer:
* BFI Indkgb skal modtage JATAK messe tilbud senest d. 15. marts 2026 fra de deltagende messe-leverandarer —
minimumskrayv til JATAK-tilbud aftales neermere med din leverandgransvarlige hos BFI.

« BFl tilsikrer at leverander modtager vejledning/skabelon som synligger behov for varedata samt billeder der
skal vise DIT JATAK messetilbud.

« BFl udarbejder online-system hvori forhandler kan afgive sin JATAK-bestilling online p&d BFI messen hos den
enkelte leverandgr.

« Tilbuddene kommunikeres til deltagende forhandlere inden/op til messen starter d. 24 & d. 25. april 2026.

NY KONKURRENCE PA MESSEN — HANDL & VIND
HANDL & VIND erstatter tidligere érs SKATTEJAGT pd BFI Messen 2026!

= Lodtraekning om flotte sponsorpraemier foretages udelukkende blandt ALLE
bestillinger foretaget pd BFI Messen 2026.

= Jo flere produkter/ydelser en forhandler keber, desto sterre chance for at

vinde!
h a n d I = Nd@r en forhandler har kebt produkt/ydelse, scannes en QR-kode af

@ leveranderen, som er udleveret af BFI. Leverander indtaster forhandlers
& VI n d BFI-nummer og Forhandler har dermed et lod med i lodtraekningen.
= Der opfordres til at du synligger pd din stand hvad som udlgser et lod i

Handl & Vind konkurrencen.
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GRIB MULIGHEDEN

> BFI MESSEN ER IKKE KUN INSPIRATION - GRIB MULIGHEDEN OG SALG! .
> Mange leverandgrer har gode messetilbud som ar efter &r far solgt en masse varer! E O
o BF FORHANDLERNE ELSKER ET GODT TILBUD/LIDT EKSTRA FORKZALELSE s

> Veer kreativ og benyt BFI JATAK Messe Bonus til at booste din omsaetning eller alternativt benyt gavekort/ U/B
varer ved kgb af xx antal kolli. Det styrker relationen.

- LEVERAND®@RER SIKRER SPACE OG VARETRYK | BUTIK
o Stort varetryk i butikkerne giver alt andet lidt eget synlighed af dine produkter.

> EN KAMPE MULIGHED FOR AT SALGE NYHEDER IND SAMMEN MED "DE SIKRE”
> Forhandlerne kgber mdske nok 10 kolli af det "saedvanlige”, men benyt ogsé lejligheden til at teste nye

produkter sammen med forhandlerne.
BFI FORHANDLERNE ELSKER AT HANDLE...
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KONTAKT OS

Du booker nemmest din stand ved at sende en e-
mail til BFI pd info@bfi-indkob.dk

-->Beskriv i din mail, hvad du gerne vil udstille
(produkt/service) samt hvor meget plads du skal
bruge.

-->eller ved at kontakte din kontaktperson hos BFI.

Vi har entreret os med firmaet "Agenda Travel &
Events” til at hjeelpe os med at styre os igennem
hele messeforlgbet.

Hvis du tilmelder dig en messestand, vil du

efterfelgende modtage invitation/bekreaeftelse fra

Agenda Travel & Events.



mailto:info@bfi-indkob.dk

BLIV KLAR TIL
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MESSEN 20260

SKAB MAKSIMAL SYNLIGHED, ENERGI OG INTERESSE

= Grib momentet og preesenter en "wauw messestand", der

er SA spaendende, at man er ngdt til at stoppe op?

= Hvis gaesterne skal kunne huske din stand og brand, er
det vigtigt, at | giver dine geester en pd opleveren!

= Udnyt dine rammer maksimalt, séledes geesterne hurtigt
kan spotte dit brand pé sd lang afstand som muligt.

TIPS TIL DESIGN AF MESSESTAND OG UDSTILLING

+ At tage pé& BFI messen er én af drets helt store
begivenheder for vores forhandlere, og en unik mulighed
for dig at have neaerkontakt med dine BFI-kunder i 2 dage.

 Det er her man kommer helt teet pé sine kunder og har
mulighed for at praesentere sit brand ved at lade
kunderne se, maerke og méske smage pd dine produkter.

* Hvis du vil have din stand til at skille sig ud fra maengden,
skal du fange dine kunders opmaerksomhed.
Ferstehdndsindtrykket betyder alt, ndr du vil have
bespgende pé din stand.

Tip # 3: Logo

Logo skal placeres hgjt, sa det ikke
forsvinder bag borde, stole eller andre
udstillingselementer. Logoet skal placeres,
sa det er synligt fra sa mange vinkler som
muligt, gerne flere steder pa standen.
Men ikke ngdvendigvis pa alle elementer,
det bliver for meget.

TiPp # 1: FORMAL

Definer dit formal. Hvad er formalet med at
deltage pa messen. Ud fra dette formal skal
du definere dit budskab og konkretisere

hvilke elementer, der er brug for pa standen
og dermed storrelse og placering af standen.

Tip # 2: FARVER

Det vigtigste visuelle element til at fange
din malgruppe er farver. Det er vigtigt at
bruge din primaere brand farve pa din stand.
Overve) hvordan du kan inkludere jeres
brands farver pa standen. Lige fra dine roll
ups til handouts og farverne pa jeres tgj.
Pas pa at jeres stand ikke bliver for
monoton og dermed anonym!

BFI MESSEN



BLIV KLAR TIL
MESSEN 2026 =

TiP # 4: Lys

Vi drages af lys. De flest igjnefaldende
stande er lyse og imgdekommende. Taenk
over hvordan du udnytter lyset bedst, sa
det bringer de vigtige elementer i fokus.
Serg ogsa for at have spots pa dé vigtigste
budskaber pa din stand.

Tip # 5: INDRETNING

Det er vigtigt at teenke over hvordan du
udnytter pladsen pa din stand bedst, sa du
TP # 6: BUDSKABET har plads til at preesentere dit budskab og
produkter, men ogsa plads til at besggende
kan komme til at have den gode snak med
dig — overvej om du bgr have mulighed for

at dine gaester skal kunne sidde ned under
besgget pa din stand.

Kort og praecist — det skal kunne lases i
forbifarten og vaekke nysgerrighed og
interesse. Og husk at fa det placeret rigtigt
i forhold til hvad man umiddelbart ser som
det ferste, nar man kaster et blik pa din
stand. Vi ved at aktiviteter sasom
smagsprgver, konkurrencer osv er noget

s virkart TP # 7: VIDEO

Video er en god made at tiltraeekke
opmarksomhed pa. En animation af dit
budskab, gor sig rigtig godt. Det skal helst
veere en video/animation, der ikke skal
understottes af lyd, da lydniveauet pa
messer ofte er ret hgjt. Benyt ligeledes
muligheden for at bruge de sociale medier
til at sprede budskab.

BFI MESSEN



den 24. & 25 april 2026

MESSE TJEKLISTE

VAR KLAR TIL ARETS BFI BEGIVENHED......

FORBEREDELSE OP TIL MESSEN

O Lav en plan - som indeholder
overblik over deadline, opgaver
0g ansvar.

] Opseet mal - hvor meget skal du
scelge?

0 Fastseet budget — hvad skal der
bestilles af materialer til
standen?

Bemanding af stand

Lav en plan for aktiviteter

O Konkurrencer

O Smagspraver

O varebestilling/ordrer
modtagelse

Skab en rgd trad gennem hele
standen - konceptet!

PLANLAEGNING AF STANDEN

0O Veelg 3 budskaber de besggende
skal huske dig pa!

[0 Iscenescet jeres produkter —
hvordan skal produkt
preesenteres i forhandlerens
butik?

O Skab en direkte kobling til
forhandlerens butik og behov -
hvordan skal dit produkt/ydelse
"leve” | praksis?

&=

PLANL/EG PROGRAM

0O Kommuniker tydeligt hvilke
aktiviteter som forhandleren
netop kan opleve i DIN stand

O Aktiviteter — hvem, hvornar og
hvordan skal | informere om
dette?

GRAFISK MATERIALE

O Skab maksimal synlighed og
kommunikation gennem:

O Handouts med inspiration

O Infoskeerme med speendende
info

O skilte/plakater med korte
budskaber

O Roll-ups

OO0 Budskab og tema pd bagveed

MARKEDSFZRING

O Forteel at | skal pa messe og
udarbejd en appetizer og del
denne med forhandlerne saledes
de pa forhdand ved hvad de kan
forvente
Live stream fra messen

Optag teaservideoer til digitale
medier f@r, under og efter messen

BFI
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Vi ser frem til at se jer pd BFI Messen
i Kolding 2026
Venlig Hilsen
Fra os alle i BFI Indkgb

BFI INDK@B
+45 36341342 D

info@bfi-indkob.dk




